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公司简介

云想科技成立于2012年，成立之初主要经营泛娱乐和内容营销业务，并在2017年抓住短视频市场机会窗口，开始进军移动短视频领域，

专注短视频营销科技、组织专业制作团队、实现规模化运营、打造泛娱乐IP、构建媒体矩阵，陆续和抖音、头条等等主流平台开启深度

合作，并上线社会化营销业务。

2019年，云想科技推出短视频商业交易平台「合拍视频 hepai.video 」并上线专有大数据管理系统，此后始终重点发展短视频技术，

与顶尖AI、SaaS公司合作，进一步加强技术研发。2021年，云想科技实现短视频营销云服务商业化，推出自有SaaS品牌「连山加」，

旗下包括一站式跨平台程序化广告及数据管理平台「连山智投」，跨平台账户自主管理平台「天玑」和专注于中小企业的短视频营销

SaaS产品。

2021年，云想科技多元化业务领域拓展至电商直播、达人经济等领域，并在上海和西安两地建立了直播基地、组建了专业直播团队，

为客户打造一站式直播品牌运营服务。

云想科技——中国领先的一站式短视频营销解决方案平台服务供应商



公司简介

至2022年，云想科技已经在短视频营销领域积极耕耘十年，这期间在资本市场备受好评。因此，云想科技曾于2016年在新三板

上市，后于2020年在香港联合交易所主板成功上市，成为中国短视频营销第一股。

在不断升级的技术驱动下，云想科技业务呈现规模化高速增长，2017年至2021年期间总账单和收入的年均复合增长率分别高达

113%和91%。不仅如此，云想科技在保持业务扩张的同时，也持续稳健提升自身的盈利能力，2017年至2021年期间经调整净利

润的年均复合增长率为43%。2021年，云想科技的总账单达人民币65.79亿元，彰显稳定向上的发展趋势。



公司简介

核心管理团队：云想科技管理层团队深耕互联网营销行业多年，有丰富的管理经验和专业的知识背景。

执行总裁王晨先生拥有近10年的行业经验，主要负责集团广告管理及与媒体的商业合作，曾在微软和谷歌任职，

有丰富的技术支持和分析服务经验。

董事会主席徐佳庆先生对行业有深刻理解，主要负责集团日常运营及管理，于互联网广告行业有着深厚资历，深

耕数字精准营销、短视频&直播、营销战略规划与营运管理等领域，具备丰富的营销实战经验。

首席财务官林芊先生拥有5年的企业运营管理经验和逾十年的资本运作及项目并购管理经验，具有专业的资本运

营能力，主要负责集团对内财务、法务等运营管理事务及对外资本市场运作和战略投资策略制定。



公司简介

研发团队：

云想科技以技术能力为核心基础，在集团中研发团队人员占比大，是集团重要的组成部分，且研发人员有针对性的专业技能和丰富的

研发经验。研发团队以大数据及AI技术为基础，开发全链路的短视频营销服务，并一直探索技术层面的升级迭代，保证技术能力位于

行业前列。同时，云想科技长期保持与头部科技公司的合作，结合自身优秀的研发技术团队进一步形成高技术壁垒。

业务布局：

目前，云想科技主要办公地点分布在上海、北京、西安、广州四地，

业务服务能力覆盖全国，并同步开拓国际短视频市场，与海外的头

部短视频平台TikTok达成合作，加速营销业务的全球化。



公司简介

核心业务-短视频营销：

云想科技致力于应用前沿营销科技高效连接全球客户与中国受众，为多元及高增长的客户群提供集移动短视频营销的内容创作、程序化及跨

平台的精准、分发、实时效果跟踪及数据分析等全产业链覆盖的一体化服务，并依托于自有的合拍视频和SaaS云服务平台帮助客户从视频制

作到投放、分析实现全自动化管理，同时和抖音、快手、腾讯等头部短视频平台直接合作，满足跨平台投放需求。



公司简介

核心业务-SaaS云服务：

2022年云想科技升级短视频营销云服务品牌「连山加」，将技术能力和服务能力平台化，利用一站式跨平台程序化广告投放及数据管

理平台「连山智投」、短视频营销行业首个跨平台账户高效化管理工具——「天玑」，以及一款专注于中小企业抖音短视频营销的

SaaS平台，以完善的产品矩阵服务全体量的企业客户生态群。

▪ 服务全行业KA客户的一站式跨平台程序化广告投放及数据管理平台

▪ 打通了巨量引擎、巨量千川、磁力金牛、磁力引擎、腾讯等主流短视频平台的Marketing API

▪ 提供全链路跨平台账户管理和数据服务，提高跨平台短视频广告投放效率，优化短视频营销运营效果，并

提升广告投放全流程的数字化与智能化

中小客户专属SaaS产品

▪ 针对中小企业客户推出的抖音短视频营销SaaS系统

▪ 技术赋能企业从0到1建设短视频账号及运营工作

▪ 覆盖抖音生态下的营销全链路中“营销基建”、“创意内容”、“多维引流”、“客资转化”与“营销数

据”五大环节

▪ 短视频营销行业的首个跨平台账户高效化管理工具

▪ 解决行业中跨平台账户的运营低效、管理困难、沟通繁琐等问题

▪ 让客户实现高效的跨平台、多账户的自主管理，清晰、便捷、实时地查询各平台账户的流水情况



公司简介

核心业务-直播电商：

云想科技拥有专业的直播团队，在上海和西安设有专门的

直播基地，覆盖3400平的直播区，超过50个直播场景，累

计孵化了超过200个达人，服务客户涵盖了服饰、食品、日

化、教育等多个行业。

云想科技为各大品牌提供直播定制服务，组建专属直播团

队，提供7x24小时全周期服务，实时监测直播风险防控，

实现精准营销突破，通过专业化运营实现品牌引流促进

GMV增长。



核心优势

短视频营销业务优势：

基于数据驱动的短视频规模化生产能力，云想科技高效提升视频产能，达到了行业领先水准。截至2022年6月30日，云想科技商业短视频月产能

规模突破21,400条，全职视频制作团队人均每月产能最高超274条。

在短视频投放过程中，云想科技不断加强和头部媒体平台的深度合作，拥有四大主流媒体平台核心代理资质（巨量引擎、磁力引擎、腾讯广告、

小红书）。云想科技始终与各媒体保持长期的紧密合作关系，依靠覆盖全平台全渠道的媒体资源增加短视频的有效曝光量，为广告主提供更优质

的服务。截至2022年6月30日，云想科技累计服务了236个垂直细分行业的10,341个广告客户。

同时，云想科技也与包括海外头部短视频平台TikTok在内的国际媒体平台展开合作，通过更全球化的资源来助力国内企业出海。并基于与国内首

批从事跨境营销的杭州卧兔网络科技有限公司的战略投资，进一步加强海外布局，为出海企业提供更全面的跨境营销服务，帮助客户实现海外业

务的增长。



核心优势

SaaS服务优势：

云想科技面向KA客户推出的连山智投和面向中小企业客户推出的SaaS产品自上线以来即备受好评，以“大数据”、“智能化”、“全链路”

为核心帮助客户从零开始满足短视频营销需求。结合天玑系统，云想科技的SaaS服务能力实现了将短视频营销自助服务覆盖至全体量客户

的目标，针对传统短视频营销服务中的行业痛点逐一解决。并依托于自有的研发团队，云想科技不断强化SaaS服务的产品矩阵，打造领先

于行业、让客户满意的SaaS服务。



核心优势

直播电商业务优势：

云想科技拥有丰富的直播电商服务经验，为客户打造定制化直播运营体系，从0到1帮助客户完成“直播间运营”、“引流素材定制化”

及“精细化投流运营”，并为客户组建专属的直播团队，提供贯穿直播全生命周期的优质服务，其中包括直播间人员配置定制安排，

专人专职的7x24小时客服服务，各个时间维度的投流反馈及阶段性建议，涵盖全周期的投放优化和创意指导以及实时直播风险监控。

在合作过程中，我们深入和现有客户的合作，同步积极发展新客户，不

断加强对垂直行业的渗透，积累直播营销的成功经验并复刻至其他业务。

行业对于云想科技的直播电商服务十分认可，在抖音电商服务商大会，

云想科技荣获「年度内容力品牌服务商」称号。



年度表现

技术领域年度表现：

近一年中，云想科技作为首创解决方案的中小企业专属SaaS产品帮助中小企业客户解决了内容创作乏力、平台账号养成启动困难、运营

缺少流量加持、团队不专业没有经验的痛点，以一站式服务的模式赋能中小客户完成视频企业号建设、短视频AI自动生成、视频自动化推

荐以及获客线索跟踪反馈等营销工作，目前累计服务的中小企业客户超过2000个。

（云想科技中小企业专属SaaS产品一经推出，便获得群峰服务市场的首页推荐）



年度表现

技术领域年度表现（续）：

同时，云想科技以大数据驱动为核心的投流技术在视频播放量和观看次数上也有重大突破，截至2022年6月30日，云想科技所交付及程序化分发的短视频

历史累计产生超9564亿次展示次数，以及超2828亿次视频观看次数。云想科技不断升级的规模化和自动化内容生产水平在行业内建立起了优势壁垒，长

效提升短视频营销的全链路运营效能。

举例而言：在与Soul视频的合作中，云想科技运用连山智投打通了Soul视频从内容生产、审核、投放和数据复盘的一站式流程，将审核效率提高到60%以

上，也提高了视频创意的选择和投放效率，帮助Soul打造高效短视频增长之路。通过全链路运营的高效能优势，为Soul视频从高质账户和优秀创意两个方

面赋能，帮助其大幅度提升曝光量级和传播效果。除此之外，云想科技还运用大数据管理能力助Soul视频针对目标人群采取多账户多人群的方法，实现精

细化运营提升广告效果，实现全面增长。



年度表现

直播领域年度表现：

云想科技自2021年推出品牌直播电商业务，以抖音电商业务为依托，通

过数据驱动的技术平台和专业的直播运营团队实现品牌直播间的高效引

流，促进GMV增长。

仅2022年上半年，云想科技直播电商业务有效GMV超9000万元，其中单

月有效GMV最高纪录超2000万元。

云想科技致力于帮助新锐品牌和国潮品牌在抖音新媒体生态实现0到1，

以及突破1的业务增长，并围绕“成效、提效、长效”这三效，不断提

升服务能力，助力更多品牌、商家实现快速突围。

云想科技长期以来持续加强与商家、平台间的合作，以技术提升运营效

率，获得高质量、高收益的持久经营，助力更多品牌在直播电商领域获

得增长。

2022年年初至今

云想科技一站式直播运营服务已助力多个行业品牌创下亮眼成绩



合作的主要客户

网服工具类电商平台类 电商类游戏类 金融类 社交类


