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背景&目标

近年来出现的疫情肆虐、贸易摩擦、裁员潮...

让中国投资市场接连受挫。

面临各种市场的不确定性，年轻投资者们出现的理财焦虑，不敢投资，

成为当下他们的痛点，未来还要不要理财，该怎么理财？

面对Ta们的理财痛点，
蚂蚁金服旗下「帮你投」希望在这个新春展望之际，
助力年轻投资者重拾理财信心。



背景&目标

在有限预算中，
如何在新春这个营销扎堆的节点，
高效地触达年轻圈层？



洞察&策略

面临众多品牌高调造势的贺岁潮，

我们需要在春节期间，找到一个既能结合理财特
性，又符合年轻情感热点的角度巧妙切入，才能
在红海中高效触达年轻圈层。



洞察&策略

我们发现，相亲是一个年轻人每年都绕不开的情感话题，在五花八门的相亲对象中，看准并找到真正合
适的人，本质上是年轻人对自我感情的投资。其实理财投资和相亲一样，当下越是五花八门的理财产品，
越要明白哪一个才是适合的。

“适合的策略才能找到合适的选择”

我们希望从围观当代年轻人相亲的角度，将「帮你投」
的十大理财策略巧妙植入，满足当代年轻人吃瓜心态
的同时，告诉Ta们，理财这件事，和相亲一样——



媒介&执行

预算有限，为有效触达年轻圈层

我们选择在大年初一至初三这个相亲旺期

利用话题接龙的形式

联合8个条漫作者 15天脚本打磨 演绎8段故事
在线打造条漫连载相亲版的宫心计《相亲众生相》

在追剧中潜移默化导入「帮你投」的理财观



媒介&执行

初一开局
走心相亲求安稳
“网易哒哒”大年初一首发，站在一个第三者的
角度给大家讲诉了三种不同类型的相亲走心故事。
将安睡增值、稳步增利、安稳回报等理财策略巧
妙融入其中。

安睡增值 稳步增利 安稳回报



媒介&执行

初二再续
看奇葩组局各自为赢
继“网易哒哒”之后，由网易上流、爆漫画、无理想频
道、秃头理发店等条漫KOL，各自延续漫画内容进行故
事接龙，无论是从CP相亲，还是宠物相亲的以退为守，
用简历进攻的高效相亲，甚至DNA相亲另辟蹊径，发现

“投资和相亲一样，找到合适你的策略才重要”

步步为营 攻守兼备 动态进攻

锐意进取 安逸求盈



媒介&执行

初三收官
攻守有道尽显策略
初三最后一天，由灵魂条漫KOL——文摇为这次相亲众生相
进行结局续写，在内容中帮你悟出

关于适合你的相亲经济学，
实现灵魂的门当户对，也收获投资的心满意足。

全面进攻 稳中求盈



媒介&执行

充分发挥微博平台优势
围绕与网易哒哒的共创内容进行传播

有效触达年轻圈层
阅读总量560w+
互动总量1w+



媒介&执行

PR发布，建立口碑再传播
延续热度，利用广告营销账号宣传整个事件玩法，形成口碑沉淀及二次传播。

创意工场&创意广告控



媒介&执行

借助“相亲众生相”话题传播发酵，引发了广泛关注和讨论。
同时引流至支付宝，引导搜索“帮你投”进行评测配对

打通内容到产品的闭环
实现高效转化

支付宝搜索“帮你投”
进行评测配对



效果&反馈

热门相亲故事，不仅展示了“相亲局”的理念，更让受众拥有相同的理念。

同时也道出了年轻人的理财心声“适合你的才是对的”



效果&反馈

3W+互动
从共鸣到共情

3天累积627W阅读量

从破圈到出圈
从相亲话题中传递品牌理念，与年轻圈层

共情；三天累计收获3W+互动，

67W人次参与品牌正能量传播。

吃瓜形式+奇葩故事击破圈层，出圈辐射

全网，为品牌沉淀兴趣用户，完成超出品

牌方预期的新用户转化率。

支付宝后台搜索“帮你投”同比增长120%，
最终帮助年轻投资者重拾在新一年的理财信心！


